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Een sprookje zonder happy ending. Zelfs niet eens een sprookje, want dit verhaal is waar gebeurd.
En zo zien wij meer verhalen voorbij komen. Wanneer u uw cliénten adviseert, gaat u er vanuit dat

alles goed komt. Want u heeft uw zaakjes op orde.

U helpt uw cliént bij het realiseren van een droom. Maar u heeft niet alles in de hand.

Zelfs wanneer er al finaal akkoord is, kan het nog mis gaan. Hans en Anna hebben veel tegenslag
gehad. Een deel hiervan had echter voorkomen kunnen worden. Voor een eenmalige extra
premie van € 65,- hadden ze de bankgarantie kunnen verzekeren. De verzekering had dan het
garantiebedrag van € 17.000,- uitgekeerd. Dit had Hans en Anna een hoop ellende bespaard.

Bied uw cliént daarom vanaf nu die extra bescherming en zekerheid en kies voor de verzekerde
bankgarantie, VBG 2.0!
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